A2.41 Opinionesy negociaciones / Opiniones y negociaciones

Maédulo 6 En el trabajo / En el trabajo
A2.41 Deberes / ejercicios

A2.41 Deberes / ejercicios

2 https://espanol.colanguage.es/plan-de-curso/a2/41

& FElercicio 1t Tarjetas de dialogo
Instruccién: Escribe un didlogo corto para cada situacion.

1. Negociando una oferta de trabajo en Madrid
Imagina que eres candidato y negocias una oferta laboral con el jefe, usando estilo indirecto para resumir

puntos anteriores.

Speaker 1 Speaker 2

¢Qué cree usted que ... de la oferta inicial? Creo que el salario es un poco bajo, pero ...

¢Como opina sobre ... el compromiso y salario? Opino que debemos mejorar la contraoferta que ...

Creo que su oferta es positiva y justa. Le dije que iba a rechazar la primera propuesta.

Dijo que era importante valorar el compromiso mas que el Negocidbamos siempre con respeto a las jerarquias de la
salario. empresa.
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2. Responder a una contraoferta en Recursos Humanos
Eres responsable de Recursos Humanos y debes responder con estilo indirecto a una pregunta del

candidato sobre la contraoferta.

Speaker 1 Speaker 2

Preguntd si ... la contraoferta incluia beneficios adicionales. ¢Cree usted que la oferta es falsa o ...

(Cree que ... es necesario cambiar algo en la oferta? Opino que la negociacién mejora si ...

Respondi que la contraoferta tenia ventajas positivas. Negocidbamos con cuidado para evitar malentendidos.
Dijeron que rechazaban la oferta porque era falsa o negativa. Era claro que valoraban la oferta pero tenian dudas.
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3. Discutiendo opiniones en una reunién de equipo
Representa una reunidon donde expresais vuestras opiniones sobre un nuevo proyecto usando estilo

indirecto.

Speaker 1 Speaker 2

¢Opina que ... el proyecto tendra éxito?
Creo que el compromiso del equipo es positivo.
(Cree que ... deberiamos rechazar alguna propuesta?

Iba a rechazar la idea, pero después opiné que era valiosa.
Opino que sin duda debemos seguir adelante con este

Negocidbamos para mejorar el proyecto antes de firmar.
plan.

Dijo que teniamos que valorar mas las ventajas y menos las
Dijo que la oferta inicial era falsa y negativa para el

fallas.
equipo.
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# Flercicio2:  Emparejar una palabra

Instruccién: Empareja las traducciones

a. Creo que la oferta 1. es muy atractiva para todos.

b. Dijo que la negociacion 2. iba a ser dificil pero justa.

c. Preguntd si el compromiso 3. era una solucién positiva para todos.
d. Opino que rechazar la contraoferta 4. no es una decision negativa.

Soluciones:
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» Flercicio 3t Agrupar las palabras

Instruccién: Clasify the words into two groups depending on whether they are used to

express opinions or to talk about negotiation processes.
Opina, La contraoferta, Creo, Sin duda, Opino, El compromiso, La negociacion, La oferta

Expresar opiniones Negociaciones y acuerdos

Soluciones:
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# Flercicio4:  Conjugacién verbal
Instruccién: Elige el verbo y el tiempo correctos.

era, eras, éramos, eran, creias, creiais, respondias, respondia

1. EIella o, siempre el lider del grupo.

2. VOSOLIOS ...evvvviieeriieeieeeieeee en un compromiso.

3.0 TU e de manera positiva.

A, TU v, muy positivo en la reunion.

5. Ellos/ellas .....ocevvevvevieveninenenne. esenciales para la oferta.

(S = I con claridad a sus dudas.

7. NOSOLIOS .eooveveierienieeeeeeeenes claros en nuestras opiniones.
8. TU SIEMPre .ccveeeeeeieeeereeee e, que era falso.

Soluciones:
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» Flercicio 5. Estilo indirecto con pretéritos simples

Instruccién: Rellena la palabra correcta.

dijo que, iba a rechazar, tenia, preguntd, negociaban, era, es

1. Decir que + ser: Juan: La negociacion es exitosa. : Juan Me ......evieeveneenene. la
NEZOCIACION .oveeeeeeeeeeeiieeeeeeenen, exitosa.

2. Decir que + ser: Marta: La contraoferta .......cccceeveveveriennenne. interesante. : Marta me
................................... la contraoferta .........ccceceverernennenenn. interesante.

3. Decir que + negociar: Juan: Nosotros negociamos con ellos. : Juan me
................................... ellos ...ccccveeveveneeeeneenene. cON ellos.

4. Decir que + ser: Eva: Sin duda, la oferta es excelente. : Eva me dijo que, sin duda, la oferta

................................... excelente.

5. Decir que + negociar: Ana: Nosotros negociamos una buena oferta. : Ana me

................................... ellos ....cccceeeeeeeeeeeeeeeeeeenn.. UNa buena oferta.

6. Decir que + tener: Eva: Tengo el compromiso con ellos. : Eva me .....ccocevevvvivencnennen.

................................... el compromiso con ellos.

7. Preguntar + rechazar: Pedro: ;Vas a rechazar la oferta? : Pedrome ......cccoccevvveveveniennenne. Si
................................... la oferta.

8. Decir que + ser: Ana: El compromiso es importante. : ANa Me ....ccccevvveverienerceennenn el
COMPIOMISO .evvvreeirieeiieenreenieeennee importante.

Soluciones:
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