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 Ejercicio 1:  Tarjetas de diálogo

Instrucción: Escribe un diálogo corto para cada situación.

1. Negociando una oferta de trabajo en Madrid

Imagina que eres candidato y negocias una oferta laboral con el jefe, usando estilo indirecto para resumir

puntos anteriores.

Speaker 1 Speaker 2

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

¿Qué cree usted que ... de la oferta inicial?

¿Cómo opina sobre ... el compromiso y salario?

Creo que su oferta es positiva y justa.

Dijo que era importante valorar el compromiso más que el

salario.

Creo que el salario es un poco bajo, pero ...

Opino que debemos mejorar la contraoferta que ...

Le dije que iba a rechazar la primera propuesta.

Negociábamos siempre con respeto a las jerarquías de la

empresa.
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2. Responder a una contraoferta en Recursos Humanos

Eres responsable de Recursos Humanos y debes responder con estilo indirecto a una pregunta del

candidato sobre la contraoferta.

Speaker 1 Speaker 2

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

Preguntó si ... la contraoferta incluía beneficios adicionales.

¿Cree que ... es necesario cambiar algo en la oferta?

Respondí que la contraoferta tenía ventajas positivas.

Dijeron que rechazaban la oferta porque era falsa o negativa.

¿Cree usted que la oferta es falsa o ...

Opino que la negociación mejora si ...

Negociábamos con cuidado para evitar malentendidos.

Era claro que valoraban la oferta pero tenían dudas.
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3. Discutiendo opiniones en una reunión de equipo

Representa una reunión donde expresáis vuestras opiniones sobre un nuevo proyecto usando estilo

indirecto.

Speaker 1 Speaker 2

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

¿Opina que ... el proyecto tendrá éxito?

¿Cree que ... deberíamos rechazar alguna propuesta?

Opino que sin duda debemos seguir adelante con este

plan.

Dijo que la oferta inicial era falsa y negativa para el

equipo.

Creo que el compromiso del equipo es positivo.

Iba a rechazar la idea, pero después opiné que era valiosa.

Negociábamos para mejorar el proyecto antes de firmar.

Dijo que teníamos que valorar más las ventajas y menos las

fallas.
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 Ejercicio 2:  Emparejar una palabra

Instrucción: Empareja las traducciones

a. Creo que la oferta 1. es muy atractiva para todos.

b. Dijo que la negociación 2. iba a ser difícil pero justa.

c. Preguntó si el compromiso 3. era una solución positiva para todos.

d. Opino que rechazar la contraoferta 4. no es una decisión negativa.

Soluciones:

1. Creo que la oferta es muy atractiva para todos. 2. Dijo que la negociación iba a ser difícil pero justa. 3. Preguntó si el compromiso era una solución

positiva para todos. 4. Opino que rechazar la contraoferta no es una decisión negativa.
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 Ejercicio 3:  Agrupar las palabras

Instrucción: Clasify the words into two groups depending on whether they are used to

express opinions or to talk about negotiation processes.

Opina, La contraoferta, Creo, Sin duda, Opino, El compromiso, La negociación, La oferta

Expresar opiniones Negociaciones y acuerdos

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

Soluciones:

1. Expresar opiniones: Creo, Opino, Opina, Sin duda

Negociaciones y acuerdos: La oferta, La contraoferta, El compromiso, La negociación
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 Ejercicio 4:  Conjugación verbal

Instrucción: Elige el verbo y el tiempo correctos.

era, eras, éramos, eran, creías, creíais, respondías, respondía

1.  Él/ella ................................... siempre el líder del grupo.

2.  Vosotros ................................... en un compromiso.

3.  Tú ................................... de manera positiva.

4.  Tú ................................... muy positivo en la reunión.

5.  Ellos/ellas ................................... esenciales para la oferta.

6.  Él ................................... con claridad a sus dudas.

7.  Nosotros ................................... claros en nuestras opiniones.

8.  Tú siempre ................................... que era falso.

Soluciones:

1. era 2. creíais 3. respondías 4. eras 5. eran 6. respondía 7. éramos 8. creías

A2.41  Opiniones y negociaciones / Opiniones y negociaciones 
Módulo 6  En el trabajo / En el trabajo 

https://www.colanguage.es Seis | 6

https://espanol.colanguage.es/plan-de-curso/a2/41
https://www.colanguage.es


A2.41 Deberes / ejercicios
A2.41 Deberes / ejercicios

 https://espanol.colanguage.es/plan-de-curso/a2/41

 Ejercicio 5:  Estilo indirecto con pretéritos simples

Instrucción: Rellena la palabra correcta.

dijo que, iba a rechazar, tenía, preguntó, negociaban, era, es

1.  Decir que + ser: Juan: La negociación es exitosa. : Juan me ................................... la

negociación ................................... exitosa.

2.  Decir que + ser: Marta: La contraoferta ................................... interesante. : Marta me

................................... la contraoferta ................................... interesante.

3.  Decir que + negociar: Juan: Nosotros negociamos con ellos. : Juan me

................................... ellos ................................... con ellos.

4.  Decir que + ser: Eva: Sin duda, la oferta es excelente. : Eva me dijo que, sin duda, la oferta

................................... excelente.

5.  Decir que + negociar: Ana: Nosotros negociamos una buena oferta. : Ana me

................................... ellos ................................... una buena oferta.

6.  Decir que + tener: Eva: Tengo el compromiso con ellos. : Eva me ...................................

................................... el compromiso con ellos.

7.  Preguntar + rechazar: Pedro: ¿Vas a rechazar la oferta? : Pedro me ................................... si

................................... la oferta.

8.  Decir que + ser: Ana: El compromiso es importante. : Ana me ................................... el

compromiso ................................... importante.

Soluciones:

1. dijo que 2. era 3. es 4. dijo que 5. era 6. dijo que 7. negociaban 8. era 9. dijo que 10. negociaban 11. dijo que 12. tenía 13. preguntó 14. iba a

rechazar 15. dijo que 16. era
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