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& FElercicio 1t Tarjetas de dialogo
Instruccién: Escribe un didlogo corto para cada situacion.

1. En la reunidn de trabajo
En parejas, expresad vuestra opinidon sobre una propuesta y usad el estilo indirecto para contar lo que

dijo un compafiero.

Frases de ejemplo Frases de ejemplo

¢Qué opinas de la propuesta que presenté Marta?

¢/Qué opinas de la propuesta que presenté Marta?

Ella dijo que le parecia interesante, pero que necesitaba mas
informacion.

Ella dijo que le parecia interesante, pero que necesitaba mds
informacidn.

Yo le comenté que creia que era una buena base para negociar.
Yo le comenté que creia que era una buena base para negociar.
Pedro preguntd si ibamos a aceptar la oferta tal como estaba.

Pedro preguntd si ibamos a aceptar la oferta tal como estaba.
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Practica con tu compafiero expresar opiniones y utiliza el estilo indirecto para reportar lo que dijo la otra

persona.

Frases de ejemplo

Carlos me dijo que no le gustaba la contraoferta.

Carlos me dijo que no le gustaba la contraoferta.

Yo le comenté que creia que era justa dadas las circunstancias.

Yo le comenté que creia que era justa dadas las circunstancias.
El pregunté si ibamos a proponer una nueva cifra.

El pregunt6 si ibamos a proponer una nueva cifra.

Le respondi que pensaba que si, para conseguir mejores

términos.

Le respondi que pensaba que si, para conseguir mejores términos.

Frases de ejemplo
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3. Opiniones sobre un proyecto nuevo

En parejas, discutid vuestras opiniones sobre un proyecto y practicad el estilo indirecto para contar lo que

comenté la otra persona.

Frases de ejemplo Frases de ejemplo

Juan me dijo que creia que el proyecto era innovador.

Juan me dijo que creia que el proyecto era innovador.

Yo le respondi que también pensaba que tenia posibilidades.

Yo le respondi que también pensaba que tenia posibilidades.

El pregunté si fbamos a presentar una propuesta formal.

El pregunt6 si ibamos a presentar una propuesta formal.

Le dije que si, que la ibamos a preparar para la préxima semana.

Le dije que si, que la ibamos a preparar para la préxima semana.
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# Flercicio2:  Emparejar una palabra

Instruccién: Empareja las traducciones

a. Ella dijo que la oferta era positiva 1. era la base para un buen acuerdo.
b. Pedro me pregunté si iba a rechazar 2. la contraoferta que recibimos ayer.
c. Ana recordé que la negociacion 3.y la negociamos con cuidado.

d. Juan opin6 que el compromiso 4. no era facil, pero valia la pena.

Soluciones:
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» Flercicio 3t Agrupar las palabras

Instruccién: Drag y suelta las palabras segln se usan en conversaciones para expresar

opiniones o hablar de negociaciones.

La negociacién, Pregunto, Falso, Opinar, Negativo, La oferta, Verdadero, Creo, El compromiso, La

contraoferta, Opino, Cree, Positivo, Sin duda, Negociar, Rechazar

Expresar opiniones Términos de negociacion

Soluciones:
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» [Flercicio4:  Estilo indirecto con pretéritos simples

Instruccién: Rellena la palabra correcta.

dijo que, iba a rechazar, tenia, preguntd, negociaban, era, es

1. Decir que + ser: Juan: La negociacion es exitosa. : Juan Me ......evieeveneenene. la
NEZOCIACION .oveeeeeeeeeeeiieeeeeeenen, exitosa.

2. Decir que + ser: Marta: La contraoferta .......cccceeveveveriennenne. interesante. : Marta me
................................... la contraoferta .........ccceceverernennenenn. interesante.

3. Decir que + negociar: Juan: Nosotros negociamos con ellos. : Juan me
................................... ellos ...ccccveeveveneeeeneenene. cON ellos.

4. Decir que + ser: Eva: Sin duda, la oferta es excelente. : Eva me dijo que, sin duda, la oferta

................................... excelente.

5. Decir que + negociar: Ana: Nosotros negociamos una buena oferta. : Ana me

................................... ellos ....cccceeeeeeeeeeeeeeeeeeenn.. UNa buena oferta.

6. Decir que + tener: Eva: Tengo el compromiso con ellos. : Eva me .....ccocevevvvivencnennen.

................................... el compromiso con ellos.

7. Preguntar + rechazar: Pedro: ;Vas a rechazar la oferta? : Pedrome ......cccoccevvveveveniennenne. Si
................................... la oferta.

8. Decir que + ser: Ana: El compromiso es importante. : ANa Me ....ccccevvveverienerceennenn el
COMPIOMISO .evvvreeirieeiieenreenieeennee importante.

Soluciones:
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